SCHONHEIT & LEBENSSTIL

Geld in
Frauenhand

Haufig ist es noch so, dass sich der Ehemann um
die Finanzen kimmert. Mittlerweile nehmen jedoch
immer mehr Frauen ihre Geldangelegenheiten in
die eigene Hand. Wir haben Andrea Pelka, Fach-
beraterin flr nachhaltiges Investment, die sich

auf die Beratung von Frauen spezialisiert hat,

nach den Winschen ihrer Kundinnen gefragt.

Frau Pelka, Sie sind Expertin fiir nachhaltige Geldanlagen,
in welchen Bereichen beraten Sie Ihre Kundinnen und
Kunden?

Andrea Pelka: Ich bin anerkannte Vermittlerin in den Be-
reichen Investmentfonds, Beteiligungen und Versicherungen.
Ausgehend von der individuellen Vermégenssituation ent-
wickle ich mit den Kundinnen und Kunden ein Konzept, das
deren Wiinsche und Méglichkeiten — etwa ethische oder
umwelthezogene Faktoren — beriicksichtigt und das zu ihr oder
ihm passen. Ich erklire, wie Geldanlage funktionieren kann,
und wofiir oder wogegen sie sich mit bestimmten Produkten
entscheiden, beispielsweise in Bezug auf rechtliche Vor- und
Nachteile. Entscheiden muss die Person am Ende immer selbst,
ich sage niemandem, dass er oder sie zum Beispiel eine Riester-
Rente braucht. Ebenso wenig dringe ich jemandem ethische
Produkte auf. Doch selbst bei denen, fiir die Nachhaltigkeit
keine Rolle spielt, sind rund die Hilfte nachhaltige Produkte
im Paket, einfach weil deren Leistungen iiberzeugen.

Ihr Unternehmen heif3t ~Frauengeldangelegenheiten®,

wer kommt in Thre Beratung?

So einen klaren Typus gibt es eigentlich nicht, es sind oft
Menschen, denen sogenannte weiche Faktoren wichtig sind, die
ethisch korrekt leben wollen, die aber wenig Lust haben, sich
mit Geld zu beschéftigen, selbst die Betricbswirtschaftlerinnen
unter ihnen. Die Frauen haben hiufig
ihren Mann durch Tod oder Scheidung
verloren und miissen sich jetzt um sich
selbst kilmmern. Ich glaube, die gut ge-
bildeten kommen auch zu mir, weil sie

die Dinge verstehen wollen. Die unter-
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schreiben keine Fiinf-Prozent-Rendite-Versprechen, ohne den
Hintergrund zu kennen. Ich berate im Ubrigen selbstverstand-
lich auch Méanner, aber egal wer bei mir landet, fragt zuerst
nach dem Risiko.

Wie kamen Sie dazu, sich auf die Beratung von Frauen zu
spezialisieren?

Ich bin eher zuféllig zu diesem Bereich gekommen, wire nie
freiwillig in die Finanzbranche gegangen. Mein Lebenslauf hat
viele Wendungen genommen, ich habe eine fundierte betriehs-
wirtschaftliche Ausbildung, Erfahrung mit Arbeitslosigkeit,
Kindererziehung, Scheidung, Pflege. Ich hére oft von meinen
Kundinnen, dass andere Berater lebensfern wiren.

Begeistern sich Frauen an sich mehr fiir Nachhaltigkeit?

Ich verstehe mich nicht als Nachhaltigkeitsberaterin per se, das
heifdt, ich erkenne die Realitit an — die Welt ist noch nicht so
weit. Eine regelméfiige Frage von Frauen war, ob es Produkte
gibt, bei denen Kinderarbeit oder Investitionen in Waffen-
herstellung ausgeschlossen sind. Da wollte ich eine ehrliche
Antwort geben. Und dann stellt sich schnell heraus, dass nach-
haltige Produkte besser passen, weil die Firmen darin keine
kurzfristigen Ziele verfolgen, die wollen nicht die ,schnelle
Kohle® machen. Das deckt sich mit dem Wunsch meiner
Kundinnen, die zwar nicht verzichten, aber auch nicht die
maximale Rendite wollen. Sie wollen keine Angst um ihre Geld-
anlage haben, aber auch nicht weniger verdienen als andere.

Interessieren sich Frauen weniger fiir Finanzanlagen?

Meiner Meinung nach schrecken Frauen vor Zahlen hiufig
etwas zuriick. Wenn es um Zahlen geht, heifit das fiir sie, man
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sollte etwas genau wissen, genau ver-
stehen. Vielleicht ist es paradox, aber
dann trauen sie Mannern in dem Bereich
mehr Sachverstand zu — meist werden
sie ja auch von Minnern beraten. Dabei
muss man bei einer Geldanlage kein
Fachmann fiir Finzelaktien sein, sondern
das Gesamtkonstrukt durchdringen. Eine
feste Rendite — zum Beispiel die einer
unternehmerischen Beteiligung oder Ge-
nossenschaft — wirkt auf Frauen in der
Regel attraktiver, doch man muss sich
das Rechtskonstrukt dahinter ansehen,
um zu wissen, welches Risiko man dabei
eingeht.

Welche Vor- oder Nachteile haben
denn bestimmte Formen, vom Spar-
buch iiber Aktienfonds bis zum Bau-
sparvertrag und Rentenversicherung?
Dazu muss man sich die individuelle
Sititation ansehen und schauen, wie
hoch Haushaltseinkommen und -aus-
gaben sind. Klassisch unterscheidet man
hier in Tagesgeld, kurz- und langfristige
Anlagen. Zu letzterer zdhlt etwa die
Altersvorsorge. Frauen haben weiter-
hin im Schnitt weniger Geld zur Ver-
fiijgung als Minner. Sie konnen oft gar
nicht in alle Optionen investieren, weil
schlicht das Geld nicht da ist — aufler sie
sind Gutverdienerinnen oder haben ge-
erbt. Wer nur wenig Geld zur Verfiigung
hat, dem kann ich ruhigen Gewissens
keine unternehmerische Beteiligung
empfehlen. Viele finden Aktienfonds
nicht attraktiv, eine Geschichte von Wald
und Aufforstung wirkt dagegen stimmig,
— vielleicht wollen die Initiatoren aber
auch nur etwas verkaufen.

‘Was wiirden Sie Frauen mit auf den
Weg geben, um die passende,
nachhaltige Geldanlage zu finden?
Auch bei den Finanzen geht es ums
Bauchgefiihl, um Gespir. Die richtige
Entscheidung hat ganz viel mit dem
Menschen gegeniber zu tun. In
Prospekten konnen die Anbieter viel
erzihlen — bei Zweifeln sollte man den
Berater wechseln. Am Ende muss man

sich zutrauen, etwas zu verstehen,
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ohne es im Detail
zu wissen. Bis
dahin sollte man

sich informieren

und mit steter Skepsis Fragen stellen,
die der Berater so beantworten sollte,
dass sie die Anlegerin versteht. Bleiben
Sie kritisch: Nur wo es Vertrauen gibt,
funktioniert das Geschiift zur Zufrieden-
heit beider Seiten.

Und was raten Sie Frauen, die ihre
Absicherung von konventionellen auf
ethische Produkte umstellen wollen?
Wo weniger finanzieller Spielraum ist,
da empfehle ich, langfristige Produkte zu
behalten. Sonst sind die Verluste so hoch,
dass sie die eigene Altersabsicherung be-
drohen konnen. Wer viel Geld hat und
nachhaltig werden will, sollte so etwas
wie Goldminen- oder Luxusaktienfonds
verkaufen, wenn sie gut stehen.

Ein Blick in die Zukunft: Wie wird sich
der Markt der nachhaltigen Geld-
anlagen in den kommenden Jahren
weiterentwickeln? Welche Rolle
spielen Frauen dabei?

Als ich anfing, gab es rund 250 nach-
haltige Fonds, heute sind es etwa doppelt
so viele. Da sind vielleicht ein paar
hellgriine dabei, aber das halte ich fiir
legitim: Wenn ein Wasserfonds zum Bei-
spiel zumindest das Kriterium mitbringt,
das Wasser nicht als Lebensmittel zu
verkaufen. Ich bin ganz sicher, dass die
Welt in Richtung nachhaltiges Invest-
ment gehen wird.

Fin Problem ist, dass die Chancen
auf Beratung fiir Menschen mit weniger
Geld schrumpfen: Immer mehr Auf-
lagen und eine aufwendige Absicherung
machen die Beratung teurer. Meine Be-
fiirchtung ist, dass Beratung am Ende
nur noch von Banken iilbermommen
wird. Dort allerdings geht der Trend
dahin, dass Kunden online alles selbst
machen sollen.
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